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ต ำแหน่ง 
• วิทยำกรและที่ปรึกษำด้ำนกำรขำยและกำรตลำด 

 
คุณวุฒิ/ กำรศึกษำ 

• ปริญญำตรี  : สำขำรัฐประศำสนศำสตร์ ม.สงขลำนครินทร์ วิทยำเขตหำดใหญ่ 
• ปริญญำโท : สำขำกำรสื่อสำรทำงกำรตลำด (Marketing Communication) ม.ศรีปทุม 

 

กำรฝึกอบรมและศึกษำดูงำน 
- 

 

ประสบกำรณ์กำรท ำงำน 

• บริษัท เนสท์เล่ (ประเทศไทย) จ ำกัด 
ต ำแหน่ง : Trade marketing – Food service channel, Nestle Ice cream 

• บริษัท นีเวลล์รับเบอร์เมด (ประเทศไทย) จ ำกัด  
ต ำแหน่ง : ผู้ช่วยผู้จัดกำรฝ่ำยขำย – Alternative Trade Channel 

• บริษัท กำร์ดีเนีย (ประเทศไทย) จ ำกัด 
ต ำแหน่ง : ผู้จัดกำรฝ่ำยขำยและปฎิบัติกำร 

• บริษัท อำร์เอส จ ำกัด (มหำชน) 
ต ำแหน่ง : ผู้จัดกำรฝ่ำยขำย 

• บริษัท พีลีแกน (ประเทศไทย) จ ำกัด  
ต ำแหน่ง : ผู้จัดกำรทั่วไป 

• บริษัท สยำมมีท โปรดักส์ อุตสำหกรรม จ ำกัด  
ต ำแหน่ง : ผู้อ ำนวยกำรฝ่ำยขำยและกำรตลำด 

Trainer Profiles 
อาจารย์วิชาวุธ  จริงจิตร 
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อื่น ๆ  

• พลิกฟื้นบริษัท พีลิแกน )ประเทศไทย (จ ำกัด จำกเงินในบัญชีที่มีไม่ถึงร้อยบำท จนมำมีก ำไร

ภำยในหนึ่งปี 

• ท ำให้บริษัทฯ กำร์ดีเนีย จ ำกัด ผู้ผลิตขนมปัง ที่ไม่ประสบควำมส ำเร็จมำหลำยสิบปี แต่

สำมำรถน ำทีมขำย ให้ท ำยอดจนผ่ำนจุดคุ้มทุนได้ภำยใน 6 เดือน 

• ค้นหำ USP และ Key message ให้กับสินค้ำที่ยำกที่จะอธิบำย ของบริษัท M&S Telecom จน

ท ำให้ทีมขำยประสบควำมส ำเร็จ พิชิตเป้ำยอดขำย ได้เป็นเดือนแรก หลังจำกเปิดธุรกิจมำนำน

กว่ำ 1 ปี 

• Nestle best innovative award – Nestle worldwide: จำกสินค้ำไอศกรีม Thumb’s up 

ผู้แต่งหนังสือ Best Sellers  

• หนังสือ Marketing ดีดติ่งหู 

• ดีดไส้ติ่ง เซลส์โคตรโกง 

• เทคนิคสร้ำงเซลส์สุดติ่ง นักขำยเงินล้ำน 

• กำรตลำดไม่บรรเจิด SMEs เกิดไม่ได้ 

• สูตรเจ๋ง ก ำไรแจ๋ว ลุยตลำด SMEs 

• มำร์เก็ตติ้งสุดติ่ง 
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หลักสูตรฝึกอบรมที่เชี่ยวชำญ 

• How to transform salesman to Marketer 
• Logical Thinking for sales team 
• Basic Marketing for frontline staff 
• Practical Marketing for SMEs 
• Underdog Strategy for SMEs 
• How to increase your sales 
• Negotiation 
• Consultative Selling 

 

โครงกำรที่ปรึกษำที่เชี่ยวชำญ (Consult) 

• โครงกำรที่ปรึกษำด้ำนกำรตลำด กำรขำย & Selling Coach 
 

ตัวอย่ำงประสบกำรณ์บรรยำย และกำรเป็นที่ปรึกษำ 

• บริษัท สวัสดีช้อป จ ำกัด (ธุรกิจโทรคมนำคม) 

• บริษัท จัดเก็บลิขสิทธิ์ไทย จ ำกัด (ในเครือ บมจ.อำร์เอส) 

• บริษัท ซีพีเอฟ เทรนนิ่ง เซ็นเตอร์ จ ำกัด (2 รุ่น) 

• บริษัท ฟอนเทียร่ำ (ประเทศไทย) จ ำกัด (ธุรกิจ FMCG) 

• บริษัท เพอร์เฟค คอมพำเน่ียน กรุ๊ป จ ำกัด 

• บริษัท ซีพีเอฟ เทรนนิ่ง เซ็นเตอร์ จ ำกัด 

• บริษัท เมคเคอร์โฮม จ ำกัด 

• ผลิตภัณฑ์เครื่องส ำอำง Sylwin 

• บริษัท อำเคเดีย ฟูดส์ จ ำกัด 

• บริษัท กำร์ดีเนีย (ประเทศไทย) จ ำกัด 

• IMDC (ธุรกิจด้ำนกำรแพทย์ และยำ) ประเทศลำว 

• บริษัท ฟอนเทียร่ำ จ ำกัด 

• อื่น ๆ 

 
 


