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1. Workplace Environment

Sansara Learning Center (Ratchaburi)



1. Workplace Environment

Fuchsia Innovation Centre



1. Workplace Environment

The Garage by muangthailife
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2. Digital Tool

MTL BIZBOX

Management

Customer Service 

3 Features หลัก

เครื่องมือในการขาย ออกใบเสนอขาย 
ท าใบค าขอเอาประกัน จ่ายเบ้ียประกัน

เครื่องมือช่วยบริการหลังการขาย ให้กับลูกค้า

เครื่องมือในการบริหารจัดการทีมงาน

Sales tools 



2. Digital Tool

การเคลม

เข้าถึงกรมธรรม์
คนในครอบครัว

ช าระเบี้ย
ประกัน

บริการทางด้าน
กรมธรรม์

Tele -
Medicine

ค้นหา
โรงพยา
บาล

แลกคะแนน 
Smile Club

สมัคร Smile 
Club วีดีโอ คอล

MTL Click Application
สะดวก ครบ จบในแอปเดียว!
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3. Exclusive Training Course

E-Learning Platform

Upskill, Reskill, Unlearn, RelearnModern &  Mobile Learning

>> Tailor Made      E2E Digital Learning     Anywhere & Anytime



3. Exclusive Training Course

LearnRU Application

All-in-One Learning Platform

Tailor Made

Support All Learning Methodologies

E2E Digital Learning

Anywhere Anytime

One-to-Many Communication
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4. Global Recognition

Meet the Boss

GAMA Award

NAA Award

MDRT Congratulation

Muang Thai Life Convention 2021



4. Global Recognition
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5. Sharing

MTL Cap Off
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6. Product ผลิตภัณฑ์ที่หลากหลายตอบโจทย์ทุกกลุม่

Product

วางแผนด้านสขุภาพและโรคร้ายแรง
(ทั้งเด็กและผู้ใหญ่)

- Elite Health Plus, Dhealth Plus, Dkids Plus
- DCare

วางแผนการลงทุน
mDesign

วางแผนมรดก
เมืองไทย เลกาซี่

วางแผนป้องกันอุบัติเหตุ
PA Safety



6. Product วางแผนด้านสุขภาพ และโรคร้ายแรง (ทั้งเด็กและผู้ใหญ)่



6. Product วางแผนด้านสุขภาพ และโรคร้ายแรง (ทั้งเด็กและผู้ใหญ)่

Elite Health Plus
คุ้มครองตอบโจทย์
คุ้มครองค่ารักษาพยาบาลแบบเหมาจ่าย
ทั้งกรณี OPD* และ IPD
เหมาจ่ายค่ารักษาสูง 
20 - 100 ล้านบาทต่อปี

คุ้มครองครอบคลุม
นอนห้องเดี่ยวมาตรฐานได้ทุกโรงพยาบาล 
หรือเลือกนอนห้องเดี่ยวพิเศษได้
10,000-25,000 บาทต่อวัน

คุ้มครองสุขภาพยาว ๆ
อายุ 90 ปีก็ซื้อได้ ดูแลถึงอายุ 99 ปี

D Health Plus
คุ้มครองเต็มแม็กซ์
เหมาจ่ายตามจริง 5 ล้านบาท*
นอนห้องเดี่ยวมาตรฐานได้ทุกโรงพยาบาล

พลัสความคุ้มครองเพิ่มได้
คลอดบุตร พลัส หรือเลือกสุขภาพดี
พลัสที่ครอบคลุม การตรวจสุขภาพ
ฉีดวัคซีน ท าฟัน ดูแลสายตา ครบทุกความ
ต้องการ

คุ้มครองสุขภาพยาว ๆ
อายุ 90 ปีก็ซื้อได้ ดูแลถึงอายุ 99 ปี



6. Product วางแผนด้านสุขภาพ และโรคร้ายแรง (ทั้งเด็กและผู้ใหญ)่

D kids Plus
D Care

เลือกความคุ้มครองโรคที่กังวล
5 กลุ่มโรคร้ายแรงและ กลุ่มโรคยอดฮิต

เลือกระยะโรคร้ายได้ตามใจ
คุ้มครองระยะโรคร้ายแรง ต้ังแต่ระยะเริ่มต้น
หรือ เลือกแค่ระยะรุนแรงกไ็ด้

เลือกแคร์กันไปยาวๆ
ให้ความคุ้มครองถึงอายุ 81 ปี

ช่วยจ่ายค่ารักษาส่วนเกิน
เหมาจ่ายวงเงินเดียวสูงสุด 5 ล้านบาท* 
นอนห้องเดี่ยวมาตรฐานได้ทุกโรงพยาบาล

ม่ันใจทุกการรักษา
คุ้มครองค่ารักษาตอนแอดมิท 
รวมถึงการรักษาฟื้นฟูต่อเนื่องแบบ OPD

คุ้มครองตั้งแต่วัยเด็ก
รับประกันตั้งแต่อายุ 30 วัน-10 ปี 
ดูแลถึงอายุ 99 ปี



6. Product วางแผนการลงทุน

รับความคุ้มครองถึง

ครบอายุ 99 ปี

สามารถก าหนดระยะเวลา
ช าระเบี้ยประกันภัยได้ด้วยตนเอง

เพิ่มเงินออมเพื่อการลงทุนได้ตามต้องการ
และถอนเงินลงทุนออกมาได้
เพื่อตอบสนองความตอ้งการในแตล่ะช่วงชีวิต

ก าหนดแผนการเงนิได้ตามใจ
สามารถปรับสัดส่วนความคุ้มครองและมูลค่าการลงทุน

เลือกกองทุนคุณภาพได้หลากหลาย
ด าเนินงานโดยผู้จัดการกองทุนมืออาชีพ

เพิ่มความอุ่นใจด้วยสัญญาเพิ่มเติมการประกันภัยสุขภาพ
และโรคร้ายแรงได้ เพื่อรับความคุ้มครองท่ีเพิ่มขึ้น



6. Product วางแผนมรดก

ให้ความคุ้มครองชีวิตสูงสดุ
ยาวนานไปจนถึงครบอายุ 99 ปี

สามารถเลือกได้ว่า
จะตรวจสุขภาพ หรือไม่ตรวจสุขภาพ

สุขภาพดี มีส่วนลด
ได้รับส่วนลดเบี้ยประกันภัย หากผู้เอาประกันภัยสุขภาพดีกว่า
มาตรฐาน เช่น ไม่สูบบุหรี่ คอเลสเตอรอลไม่สูง เป็นต้น 

เลือกระยะเวลาช าระเบีย้ประกันภัยได้
5 ปี หรือ 10 ปี

ใช้สิทธิลดหย่อนภาษีได้

หมายเหตุ   (1) ส าหรับผู้เอาประกันภัยอายุ 30 วัน – 15 ปี ท่ีจ านวนเงินเอาประกันภัยไม่เกิน 20 ล้านบาท
และส าหรับผู้เอาประกันภัยอายุ 16-55 ปี ท่ีจ านวนเงินเอาประกันภัยไม่เกิน 50 ล้านบาท โดยพิจารณารับ
ประกันภัยเป็นไปตามหลักเกณฑ์ของบริษัทฯ
(2) กรณีที่ตรวจสุขภาพและมีสุขภาพดีกว่ามาตรฐาน จะจ่ายเบ้ียฯ ในอัตราพิเศษ (Preferred)
(3) ตามหลักเกณฑ์ของกรมสรรพากร

(1)

(2)

(3)



6. Product วางแผนป้องกันอุบัติเหตุ
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7. Service

Muangthai Smile Club



7. Service

Telemedicine
Services



7. Service

Global Connect

Global Doctors
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8. Sustainability

ผลตอบแทน
ที่ยั่งยืน

คอมมิชชั่น

โบนัสรายไตรมาส

เงินส่งเสริมการต่ออายุกรมธรรม์

การแข่งขันการท่องเที่ยว



เส้นทางสู่ต าแหน่งผู้บริการสูงสุดของฝ่ายขาย

ภายใน 8 ปี 8 เดือน

20 เดือน

3 ปี
3 ปี

1 ปี

ตัวแทน

ผู้จัดการขาย
ผู้จัดการภาค

ผู้ช่วยผู้อ านวยการฝ่าย

ผู้อ านวยการฝ่าย

ที่ปรึกษาประกันชีวิตและการเงิน



เส้นทางการเป็นตัวแทน

เมืองไทยประกันชีวิต



เส้นทางการเป็นตัวแทน

สมัครสอบ

• เริ่มจากวันที่สมัครสอบ
• MTL Buddy กดลิ้งค์จาก SMS 

(ซ้อมสอบ, ดูรอบอบรม)
• ผจก.ดูรอบสอบ รอบอบรมผ่านไลน์

Recruit Commu
• ติวสอบ

สอบ สมัครอบรม ยื่นขอรับใบอนุญาตฯ สอบตัวแทนใหม่

• สมัครอบรม New e-KYC
• ลงสมัครอบรมขอรับ

ใบอนุญาตตัวแทน

• การตรวจประวัติอาชญากรรม 
• การแต่งตั้งตัวแทน



การสนับสนุนหลังจากเป็นตัวแทน



มีโครงการท่ีท้าทาย ให้พัฒนาศักยภาพ
หลากหลายเสน้ทาง ในการพัฒนาตนเอง พร้อมผลประโยชน์เพิ่มเติม

Health
Champion

Wealth
Champion

Smart Agent
90 Day



ร่วมเป็นส่วนหนึ่งกับ

เมืองไทยประกันชีวิต
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