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เราประกอบธุรกิจนายหน้าประกันวนิาศภัย 

และเป็นบรษัิทในเครอื Qoala Group

บรษัิท แฟรดี์ โบรกเกอร ์ประกันภัย จาํกัด

เปิดธุรกิจด้านประกันภัย กมุภาพนัธ ์2562

ซึ่งอยูว่งการประกันภัยและเป็นบรษัิทด้าน InsurTech ชัน้นําจากประเทศ
อินโดนีเซยี ท่ีมยีอดสทุธต่ิอเดือนอยูท่ี่ 2,500 ล้านบาทจากธุรกิจทัว่โลก

เราก่อต้ังโดยคนไทยเพื่อคนไทย มทีนุจดทะเบยีนในประเทศไทย 278 ล้านบาท โดยนักลงทนุจากอินโดนีเชยี
และเรายงัสามารถใชท้รพัยากร เชน่เงินทนุ เทคโนโลยต่ีางๆ ของ Qoala Group ได้ท้ังหมด



กลุ่มนักลงทนุ
ระดับนานาชาติ

Series B   [ระดุมทุนกว่า 2,000 ล้านบาท]  



Sources: Reference

https://techsauce.co/news/fairdee-series-b-with-qoala-by-eurazeo?fbclid=IwAR0W8vgcDM490H5MWT3qSTjhkwGXsMoe-mDwyZqPXRtO8Gt66AzRob-DE6w


ประกอบด้วย 7 ฝ่ายงาน พนักงานรวมกวา่ 250 คน
1. ฝ่ายการตลาด 

2. ฝ่ายรบัประกันภัย 

3. ฝ่ายพฒันาผลิตภัณฑ์

4. ฝ่ายเทคโนโลย ี

5. ฝ่ายบญัชแีละการเงิน 

6. ฝ่ายประกันภัยสมัพนัธ์

7. ฝ่ายทรพัยากรบุคคล

โครงสรา้ง ประเทศไทย



Partner บริษัทประกันภัยชั้นนํากว่า 24 แห่ง

บริษัทคู่ค้า
...เติบโตแล้ววันนี้



ป ี2565 ยอดขาย

33,000,000

400,000



ป ี2566 ยอดขาย

67,000,000

23,000,000



หมายเหตุ: เฉพาะยอดขายในโครงการ FairDee Plus

ปี 2565 จํานวนกรมธรรม์เบีย้สทุธริวมท้ังปี

2 ล้าน

127 ล้าน

402 ล้าน

1,000 ล้าน



ป ี2565 จาํนวนกรมธรรม์

2,400 ฉบบั

76 ฉบบั



ป ี2566 จาํนวนกรมธรรม์

5,100 ฉบบั

1,500 ฉบบั



หมายเหตุ: เฉพาะยอดขายในโครงการ FairDee Plus

จาํนวนกรมธรรมร์วมท้ังปี

200 ฉบบั

10,000 ฉบบั

30,000 ฉบบั

73,000 ฉบบั



หมายเหตุ: เฉพาะยอดขายในโครงการ FairDee Plus

ปี 2565 จํานวนกรมธรรม์จํานวนตัวแทนรวมทั้งปี

1,500 คน

15,000 คน

38,000 คน

87,000 คน



เป้าหมายของ FairDee

★ เรามุง่มัน่ท่ีจะชว่ยเหลือตัวแทน 
★ เติบโตในธุรกิจประกันภัยได้อยา่งมัน่คง 
★ ด้วยการบรกิารท่ีด ีผลิตภัณฑ์ท่ีหลากหลาย 
★ รบัฟงัขอ้เสนอจากตัวแทน 
★ พฒันาอยา่งต่อเนื่อง 
★ เพื่อตอบสนองความต้องการของสมาชกิใหม้ากท่ีสดุ



นโยบายของเรา 

2เราไม่ติดต่อลูกค้าตัวแทน 100%

เราพร้อมรับฟงัและปรับปรุงแก้ไข
เพ่ือให้ได้บริการที่ดีที่สุด

เราพร้อมพัฒนา Platform ที่ดี
เพ่ือให้ตอบสนองตัวแทนมากที่สุด

เรา Fair และ Care คุณ

1

43



        โอกาสในการสร้างรายได้ 

โอกาสสร้างรายได้สําหรับตนเอง
 
★ ซื้อใช้เองได้ส่วนลด

★ ขายได้ค่าการตลาด

★ แนะนําต่อได้ค่าแนะนําสูงสุด 2%
  
★ สร้างเป็นมรดกให้กับคนในครอบครัว



ช่องทางรายได้ที่ จะได้รับ...

สว่นลดมาตรฐาน 

จากการขายเอง

ค่าแนะนํา 2% จากสมาชกิ

ติดตัวแจง้งาน

ค่าสายงานรายได้จาก

ลกูทีมท่ีต่ําวา่แจง้งาน

จา่ยทกุวนั พฤหัสบดีสปัดาห์
ท่ี 3 ของเดือนจา่ยทกุวนัพฤหัสบดี 

(หรอื หักสว่นลด)

คัดลอกลิ้งค์แล้วสง่ต่อ
ให้กับผู้แนะนํา

1
3

2

หมายเหต ุ: ผลตอบแทนท่ีสมาชกิได้รบักับบรษัิท จะนําไปคํานวณเปน็รายได้และต้องนําสง่ภาษีกับกรมสรรพกร



แผนการตลาด



เงื่อนไข
● ตําแหน่ง ปรับขึ้นแล้วไม่ปรับลด
● ปรับตําแหน่งนับยอดขายจากสายงานท้ังหมด 3 เดือนติดต่อกัน                                
● ค่าแนะนํา 2% คิดจากยอดขายของทีมงานที่ติดตัวเท่านั้น
● ค่าบริหารสายงาน คิดจากส่วนต่างของทีมงานที่มีระดับตํ่ากว่าสาย
งานนั้น
● ระดับ 1 และ 2 สามารถซื้อใช้เอง และซื้อให้คนในนามสกุลเดียวกัน
เท่านั้น
● คนที่มีบัตรนายหน้าประกันวินาศภัย สมัครสมาชิกเข้ามา จะเริ่มที่ 
ระดับ 3 ทันที

โครงสร้าง MLM

มีบัตรนายหนา



การนับยอดเพ่ือปรับระดับ
นับยอดขาย 3 เดือนติดกันของทั้งทีมและทุกทีมที่อยู่ภายใต้สายงาน โดย
ไม่จํากัดระดับตําแหน่ง

มีบัตรนายหน้า



ตัวอย่างการคิดยอดขายเพ่ือปรับสายงาน
   
ทีมนาย A มียอดขาย    เดือนที่ 1 = 300,000 บาท
                             เดือนที่ 2 = 300,000 บาท
                             เดือนที่ 3 = 400,000 บาท
                             รวม 1,000,000 บาท
นาย A สามารถปรับระดับได้เป็นระดับ 4 ทันที เพราะยอดขายถึง 600,000 บาท
   
***แต่ถ้านายA จะปรับเป็นระดับ 5
    

มีบัตรนายหนา

ระดับ3



ค่าแนะนํา 
ค่าแนะนํา 2% คิดจากยอดขายของทีมงานที่ติดตัวเท่านั้น
คิดจากเบี้ยประกันสุทธิ เช่น 10,000 บาท ได้รับค่าแนะนํา 2% = 200 บาท



   L 1
คา่ตาํแหนง่ 0%

 L 2
คา่ตาํแหนง่ 4% 

ยอดขายท ัง้ทมี A รวมกนั 4 แสน
 

ยอดขายท ัง้ทมี B รวมกนั 2 แสน
 4% - 0% = 4% x 2แสน

A

B

C

 L 3
คา่ตาํแหนง่ 5%

ยอดขายท ัง้ทมี C รวมกนั 3 แสน
5% - 4% = 1% x3 แสน

 ค่าบริหาร ได้จากส่วนต่างของค่าตําแหน่งจากสายงานที่มีระดับตํ่ากว่าเท่านั้น 

ค่าบริหาร

      L 1
คา่ตาํแหนง่ 0%

      L 1
คา่ตาํแหนง่ 0%

      L 2
คา่ตาํแหนง่ 4%



ตัวอย่างการคํานวน 
ค่าแนะนํา และ ค่าบริหาร



ตัวอย่างตัวแทนระดับ 3 ขายประกันรถยนต์เก๋งซ่อมศูนย์ ป1 บ.วิริยะ เบี้ย 19,000 บาท

ค่าตลาด
เบี้ยเต็ม 19,000 บาท
เบี้ยสุทธิ 17,686 บาท
วิธีการคํานวณค่าตลาด L3 
17,686 x 15%= 2,652.90 บาท 
(ค่าการตลาดจะคํานวณจากเบี้ยสุทธิ)

ค่าแนะนํา
ยอดขาย 19,000 บาท
อัตราค่าแนะนํา 2%
19,000 x 2% = 380 บาท
หักภาษี 3% = 380-3% คงเหลือ 368.60 บาท

หมายเหตุ: อัตราจ่ายค่าการตลาดสามารถกดดูได้หน้าแอพพลิเคชั่นแฟร์ดี



นาย A ระดับ 6 = 0.5%

นาย B ระดับ 5 = 0.5%

นาย C ระดับ 4 = 0.5%

นาย D ระดับ 3 =  1 %

นาย E ระดับ 2 = 2% + 4% 

นาย F ระดับ 1



 

นาย A ระดับ 6 =

นาย B ระดับ 5  =

นาย C ระดับ 2  =

นาย D ระดับ 3  =

นางสาว E ระดับ 4 = 

นาย F ระดับ 1 =

 5.5 +2 = 7.5 %

ไมไ่ด้รบัเนื่องจากตําแหน่งต่ํากวา่

ไมไ่ด้รบัเนื่องจากตําแหน่งต่ํากวา่

 6.5 - 6 = 0.5 %

 6 - 5.5  = 0.5 %



ขัน้ตอน
สมคัรสมาชกิ

1.ก่อนสมคัร
● คลิกลิงค์ท่ีผูแ้นะนําสง่ให้

2.สมคัรสมาชกิ
● กรอกเบอรม์อืถือ
● กรอกรหสั OTP ท่ีได้รบัจาก SMS
● กรอกชื่อ-นามสกลุ บตัรประชาชน 

บตัรนายหน้า และรหสัแนะนํา
● สมคัรสมาชกิเรยีบรอ้ย

3.หลังสมคัร

www.fairdee.co.th

อยา่ลืม! คัดลอกล้ิงค์ สง่ใหเ้พื่อนสมคัรต่อ 
เพื่อรบั 2% และค่าบรหิารทีมจากยอดขายทันที



ดวูดีิโอขัน้ตอน
การสมคัรสมาชกิได้ท่ีนี่

คลิก

https://www.youtube.com/watch?v=o_p8WMKE9TA


กดที่ปุ่ม แชร์ มุมขวา



ก่อนจะเปน็นักขาย
ต้องรูอ้ะไรบา้ง?



● ผลิตภัณฑท่ี์จะขาย
● วธิแีบง่กลุ่มลกูค้า
● เทคนิคการขายและการต่อรอง
● เทคนิคการเพิม่มูลค่าของสนิค้า

เสน้ทางนักขาย



• ก่อนจะเป็นนักขาย สิง่ท่ีควรรูคื้อ
ผลิตภัณฑ์ต่างๆของบรษัิทท่ีเรา
ต้องนําเสนอขายกับลกูค้า

• ต้องเขา้ใจขอ้กําหนดต่างๆรวมถึง
เง่ือนไขของแต่ละกรมธรรม ์รวม
ถึงความคุ้มครอง ขอ้ยกเวน้ และ
ผลประโยชน์ท่ีลกูค้าจะได้รบัเมื่อ
ตกลงซื้อประกันกับเรา 

รู ้ผลิตภัณฑ์ท่ีจะขาย



รู ้ชอ่งทางการหาลกูค้า

ชอ่งทาง ออ
นไลน์

ประโยชน์ • สามารถเขา้ถึงกลุ่มลกูค้าท่ีมขีนาดใหญ่ขึ้น
• ประหยดัค่าใชจ้า่ย ลดต้นทนุการดําเนินกิจการ เชน่ค่าเชา่พื้นท่ี
หน้ารา้น ค่าปา้ยโฆษณาต่างๆ

• เป็นการสรา้งโปรไฟล์ สรา้งตัวตนของผูข้ายบนโลกออนไลน์
• สามารถชว่ยเพิม่ยอดขายและขยายฐานลกูค้าได้อยา่งกวา้งขวาง
และมปีระสทิธภิาพ 



ชอ่งทาง 
Face to Face

• คือชอ่งทางขายตรงต่อหน้าลกูค้า ซึ่งสามารถชว่ยใหก้ารขายมี
ประสทิธภิาพมากขึ้น 

ประโยชน์
• สรา้งความสมัพนัธท่ี์ดีกับลกูค้า / สรา้งความเชื่อมัน่ระหวา่งผูข้ายและลกูค้าได้
เป็นอยา่งดี

• เขา้ใจความต้องการของลกูค้า / ชว่ยใหผู้ข้ายสามารถสงัเกตและเขา้ใจความ
ต้องการท่ีแท้จรงิของลกูค้าได้ดีขึ้น 

• เกิดการขายแบบปากต่อปาก / สรา้งความเชื่อมัน่และขยายฐานลกูค้าได้อยา่ง
ยัง่ยนืโดยไมต้่องเสยีค่าใชจ้า่ยในการโฆษณาอะไรเลย

รู ้ชอ่งทางการหาลกูค้า



ชอ่งทางการ
ออกบูธ

• การออกบูธขายประกันเป็นอีกวธิท่ีีมปีระสทิธภิาพในการสรา้งความสมัพนัธ์
กับลกูค้าโดยตรง เพื่อเพิม่ยอดขาย และเสรมิสรา้งภาพลักษณ์ท่ีดีใหกั้บ
บรษัิทประกันภัยอีกด้วย

ประโยชน์

•การเพิม่โอกาสในการขาย / การออกบูธเป็นถือโอกาสท่ีดีในการเสนอโปร
โมชัน่หรอืขอ้เสนอพเิศษเฉพาะท่ีทําใหล้กูค้าตัดสนิใจซื้อได้ง่ายขึ้น
•การเขา้ถึงลกูค้าโดยตรง / ทําใหเ้ขา้ใจความต้องการและตอบขอ้สงสยัของ
ลกูค้าได้ทันที 
•สามารเก็บขอ้มูลเพื่อมาทําการตลาดเชงิลึกได้ดีขึน้ / สามารถใชส้ื่อการ
ตลาดต่าง ๆ เชน่ แผน่พบั โปสเตอร ์หรอืวดิีโอ ศึกษาความต้องการ เพื่อนํา
มาวเิคราะหต์ลาดได้ดีขึ้นอีกด้วย

รู ้ชอ่งทางการหาลกูค้า





รหัสรถยนต์



กลุ่มรถยนต์จะแบง่เปน็ 5 กลุ่ม ดังน้ี



พ.ร.บ





ค่าชดเชยเบื้องต้น 
( ไมต้่องพสิจูน์ถกู-ผดิ )

ค่าเสยีหายเบื้องต้นจากอุบติัเหต ุ                
สว่นนี้สามารถเคลมได้ทันทีเมื่อเกิดอุบติัเหต ุแบง่เป็น

 *กรณีมผีูบ้าดเจบ็ สามรถเคลมค่ารกัษา
พยาบาลได้ตามจรงิ วงเงินสงูสดุ 30,000 บาท 
ต่อคน

 *กรณีบาดเจบ็ถึงขัน้สญูเสยีอวยัวะหรอื
ทพุพลภาพ สามารถเคลมได้สงูสดุ 35,000 
บาท ต่อคน

 *กรณีมผีูเ้สยีชวีติ ทายาทสามารถเคลมค่าใช้
จา่ยในการปลงศพและค่าใชจ้า่ยอ่ืนเก่ียวกับ
งานศพ วงเงิน 35,000 บาท ต่อคน

ค่าเสยีหายสว่นเกิน                                       
พ.ร.บ. รถยนต์ คุ้มครองอะไรบา้ง กรณีท่ี
เจา้ของรถไมไ่ด้เป็นฝ่ายผดิ?

*กรณีบาดเจบ็ สามารถเคลมค่ารกัษาพยาบาลเพิม่จาก
ค่าเสยีหายเบื้องต้น โดยนับรวมทัง้สองสว่นแล้วไมเ่กิน 
80,000 บาท ต่อคน
*กรณีท่ีรา่งกายสญูเสยีอวยัวะ หรอืทพุพลภาพถาวร ได้รบั
เงินทดแทน 200,000 – 500,000 บาท ต่อคนขึ้นอยูกั่บ
อวยัวะ วงเงินนี้นับรวมกับค่าเสยีหายเบื้องต้นในขอ้แรกแล้ว
*กรณีเสยีชวีติ หรอืทพุพลภาพถาวรสิน้เชงิ ผู้ท่ีเป็นทายาท
สามารถเคลมเงินชดเชยเพิม่โดยนับรวมกับค่าเสยีหาย
เบื้องต้นในขอ้แรกแล้วจะต้องไมเ่กิน 500,000 บาท
*กรณีท่ีต้องรกัษาตัวในโรงพยาบาลสามารถเคลมค่าชดเชย
ได้วนัละ 200 บาทรวมไมเ่กิน 20 วนั



รหัส พ.ร.บ. 
ท่ีมค่ีาการตลาด

รหัสอ่ืนๆ สามารถออกงานหน้าระบบได้ 
แต่ไมม่ค่ีาการตลาด

1. รหสั 1.10 รถเก๋ง : รย.1
2. รหสั 1.20a รถตู้ : รย.2
3. รหสั1.40a รถกระบะ : รย.3



1. เติมเครดิตแฟรด์ขีัน้ต่ํา 1000 บาท ( ได้รบั 10 ใบ )

2. กดแจง้เบกิกระดาษท่ี Line : Fairdee Shop

3. เมื่อกระดาษจดัสง่ถึงท่าน สามารถคียง์านลงบนระบบของแฟรด์ี และปริน้ลงกระดาษตัวจรงิได้เลย

วธิกีารใชบ้รกิารออก กรมธรรมห์น้ารา้น

ภาคสมคัรใจ + พ.ร.บ. ชัน้ 2+ / 3+ / 3

พ.ร.บ. ควบคู่ ภาคสมคัรใจ หรอื ออกภาคสมคัรใจเเยกเด่ียว 

พ.ร.บ. แยกเด่ียว
สามารถออก พ.ร.บ. เด่ียว มบีรษัิทประกันใหเ้ลือก 

2 บรษัิท ( เลือกได้ 1 บรษัิท ต่อ 1 รอบการเบกิ )



รู ้วธิกีารแบง่กลุ่มลกูค้า

ผู้ใชร้ถใหม่

ผู้ใชร้ถเก่า

ผู้ใชร้ถเชงิพานิชย์

อายุรถไม่เกิน 7 ปี

อายุรถไมเ่กิน 25 ปี



ผู้ใชร้ถใหม ่เลือกประกันประเภทไหนให้ลกูค้าดี ?



คุ้มครองความ
เสยีหายท่ีเกิด

จากภัยธรรมชาติ 
เชน่ นํ้าท่วม

คุ้มครองกรณีรถ
ถกูขโมยหรอืไฟ

ไหม้

ครอบคลมุความ
เสยีหายท่ีเกิด
จากอุบติัเหตุ
ทัง้ท่ีเกิดจาก

ความผดิของคณุ
และคู่กรณี

ประเภท 1 



    สินค้าน่าสนใจ ประกันภัยประเภท 1 

ยอดนิยม

คุ้มค่า

แข่งขันง่าย



ผู้ใช้รถเก่า เลือกประกันประเภทไหนให้ลูกค้าดี ?



คุ้มครองความ
เสยีหายท่ีเกิดจาก
ภัยธรรมชาติ เชน่ 

นํ้าท่วม

คุ้มครองกรณีรถ
ถกูขโมยหรอืไฟ

ไหม้

ครอบคลุมความ
เสียหายที่เกิดจาก
อุบัติเหตุทั้งที่เกิด
จากความผิดของ
คุณและคู่กรณี

ประเภท 2+ 



เหมาะกับรถท่ีใชง้านเป็นประจาํแต่จอดในพื้นท่ีเสีย่ง หรอืรถท่ีไมม่ท่ีีจอดในท่ีท่ีมรีัว้รอบขอบชดิ 
หรอืจาํเป็นต้องจอดรถรมิถนน 

มคีวามจาํเป็นต้องจอดรถไวต้ามท่ีสาธารณะเป็นประจาํ เชน่ รถของผูท่ี้มอีาชพีค้าขาย 

ลักษณะรถยนต์แบบไหนท่ีเหมาะกับประเภท 2+ 



ประเภท 2+



คุ้มครองค่ารกัษา
พยาบาลทัง้คนขบั

และผูโ้ดยสาร

ไมคุ่้มครองกรณี
รถถกูขโมยหรอืไฟ

ไหม้

ครอบคลมุความ
เสยีหายท่ีเกิดจาก
อุบติัเหตทัุง้ท่ีเกิด
จากความผดิของ
คณุและคู่กรณี

ประเภท 3+ 



ใหค้วามคุ้มครองเฉพาะความเสยีหายสาํหรบัทรพัยส์นิของคู่กรณี และความเสยีหายของตัวรถ เฉพาะกรณีท่ี
เกิดขึ้นจากการชนกับยานพาหนะทางบก โดยจะไมคุ่้มครองการสญูหายหรอืการถกูไฟไหมข้องรถยนต์

รถท่ีใชง้านเป็นประจาํ แต่ไมม่คีวามเสีย่งเรื่องสถานท่ีจอดรถ การนํารถไปใชง้านบนท้องถนนเป็นประจาํนัน้
ยอ่มมคีวามเสีย่งไมน่้อยท่ีจะเกิดอุบติัเหตขุึ้น แมว้า่ผูข้บัขีจ่ะใชค้วามระมดัระวงัเพยีงใดก็ตาม แต่ก็มโีอกาสท่ีผู้
ใชร้ถใชถ้นนคนอ่ืนอาจขบัขีร่ถด้วยความประมาทจนทําใหเ้กิดความเสยีหายแก่รถของเราได้

ลักษณะรถยนต์แบบไหนท่ีเหมาะกับประเภท 3+ 



ประเภท 
3+



คุ้มครองค่ารกัษา
พยาบาลทัง้คน

ขบัและผูโ้ดยสาร

ไมคุ่้มครองกรณี
รถถกูขโมยหรอื

ไฟไหม้

ครอบคลมุความ
เสยีหายท่ีเกิดจาก

อุบติัเหตขุอง
คู่กรณีเท่้านัน้

ประเภท 3 



ประเภท 3



ผู้ใชร้ถเชงิพานิชย ์เลือกประกันประเภทไหนให้ลกูค้าดี ?



รถยนต์เชงิพาณิชย ์คือ รถยนต์ท่ีใชเ้พื่อดําเนินการทางการค้า ยก
ตัวอยา่งเชน่ การขนสง่สนิค้า การขนสง่วสัด ุวตัถดุิบ และอ่ืน ๆ ท่ีใชใ้น
การผลิต จากท่ีหนึ่งไปอีกท่ีหนึ่ง เป็นรถยนต์ท่ีใชเ้พื่อการเชา่หรอืใชเ้พื่อ
งานรบัจา้งทัง้รบัจา้งรบัสง่ผูโ้ดยสาร และรบัจา้งอ่ืน ๆ

รถยนต์เชงิพาณิชยคื์ออะไร?





1

2

ประกันรถกระบะเชงิพาณิชย์
คืออะไร?

4

การต่อเติมรถกระบะขายของ หรอืการ
ดัดแปลงเพื่อนําไปใชง้านเชงิพาณิชย ์หากเกิด
อุบติัเหตขุึ้นยอ่มสง่ผลกระทบหรอืเกิดความ
เสยีหายท่ีมากกวา่รถกระบะท่ีใชง้านทัว่ไป

การใชเ้ชงิพาณิชย ์คือ การใชเ้พื่อ
ธุรกิจหรอืกิจกรรมท่ีมุง่เน้นเรื่องกําไร
หรอืเพื่อการสรา้งรายได้ หรอืทําเพื่อ
ประโยชน์ทางธุรกิจ เชน่ ขนสง่สนิค้า 
บรกิารรบัสง่ งานก่อสรา้ง เป็นต้น

วงเงิน เนื่องจากเป็นรถกระบะท่ีมกีารเสรมิ 
ดัดแปลง หรอืต่อเติมอะไหล่ต่าง ๆ เพิม่เขา้มา 
ไปจนถึงทรพัยส์นิท่ีเก่ียวขอ้งกับธุรกิจ แนะนํา
ใหป้ระเมนิมูลค่าทัง้หมดเพื่อนําไปพจิารณา
วงเงินความคุ้มครอง วา่ครอบคลมุความเสีย่ง
ท่ีอาจจะเกิดขึ้นหรอืไม ่ซึ่งวงเงินความ
คุ้มครองก็จะสง่ผลโดยตรงต่อค่าเบีย้ประกันท่ี
จะสงูขึ้นด้วย

การบรกิารของบรษัิทประกันภัย ความ
พรอ้มและความรวดเรว็ในการใหบ้รกิาร ถือเป็น
ปัจจยัสาํคัญท่ีต้องพจิารณาก่อนตัดสนิใจทํา
ประกันรถกระบะเชงิพาณิชยด์้วย เพื่อไมใ่หส้ง่
ผลกระทบกับการทําธุรกิจหากเกิดอุบติัเหตขุึ้น

3



ตัวอยา่ง Package รถประเภทพเิศษ



สรุปจุดเด่นของแพค็เกจ
1. รบัประกันรถยนต์ อายุ 2-10 ปี
2. รบัรถติดโครงเหลก็หลงัคา+คอก ตู้แหง้ และอุปกรณ์เสรมิชว่งลา่ง เชน่ แหนบ เพลา โชค๊



เง่ือนไข
การรบัประกันภัย





วธิกีารเชค็เบีย้แจง้งาน
ประกันภัยรถยนต์  

Application Fairdee 



วธิกีารเชค็เบีย้ประกันภัยรถยนต์ Application Fairdee

สามารถเชค็เบีย้ได้ 3 รูปแบบ ดังน้ี
  
   - เชค็เบีย้งานใหม่

   - เชค็เบีย้ท่ีไมม่ใีนระบบ

   - เชค็เบีย้งานโอนโค้ด



เอกสารท่ีต้องเตรยีม การเชค็เบีย้ งานใหม ่
1.  สาํเนาทะเบยีนรถของลกูค้า (ผูทํ้าประกันชื่อตรงกับสาํเนาทะเบยีนรถ)

2. กรมธรรมเ์ดิมปีท่ีแล้ว (ถ้าม)ี หรอือยา่งใดอยา่งหนึ่ง

3. สาํเนาบตัรประชาชนของผูเ้อาประกัน

4. รูปถ่ายรถ (เฉพาะรถประเภทพเิศษ) เชน่ รถกระบะติดโครงเหล็ก
 
   หลังคา ตู้ทึบ รถบรรทกุ ต่างๆ



วธิกีารเชค็เบีย้
งานใหม่











5.























สรุปขัน้ตอนการเชค็เบีย้งานใหมป่ระกัยรถยนต์ 
(Application Fairdee)
1. เขา้ App Fairdee
2. เชค็เบีย้
3. เลือก ประกันรนถยนต์
4. เลือก เชค็เบีย้งานใหม่
5. เลือก ยีห่อ้รถยนต์
6. เลือก ปีรถยนต์
7. เลือก รุน่รถยนต์
8. เลือก รุน่ยอ่ย (ไมท่ราบรุน่ยอ่ยและตามได้ขนาดเครื่องยนต์)
9. เลือก ประเภทประกันท่ีจะซื้อ

10. ใสท่นุประกันเดิม (ถ้าม)ี
11. กด ออกใบเสนอราคา
12. เลือกบรษัิทท่ีต้องการซื้อ (ได้สงูสดุ 4 บรษัิท)
13. กด ออใบเสนอราคา
14. หน้าจอจะแสดงใบเสนอราคา (กดทํารายการต่อ)
15. สามารถเลือกแจง้งานบรษัิทท่ีต้องการได้เลย



วธิกีารเชค็เบีย้
ท่ีไมม่ใีนระบบ









































สรุปขัน้ตอนการเชค็เบีย้ประกันรถยนต์ ท่ีไมม่ใีนระบบ

1. เขา้ App Fairdee
2. เลือก เชค็เบีย้
3. เลือก ประกันรนถยนต์
4. เลือก เชค็เบีย้ท่ีไมม่ใีนระบบ
5. กรอกขอ้มูลรายละเอียดใหเ้รยีบรอ้ย
6. เลือก ยีห่อ้รถยนต์
7. เลือก ปีรถยนต์
8. เลือก รุน่รถยนต์
9. เลือก รุน่ยอ่ยรถยนต์

10. เลือก จงัหวดัท่ีจดทะเบยีน
11. ระบุหมายเลขทะเบยีน

12. เลือก บรษัิทท่ีต้องการเสนอ (ได้สงูสดุ 4 
บรษัิท)
13. เลือก บรษัิทประกันและประเภทกัน (บนัทึก)
14. แนบ เอกสารเพิม่เติม
15. จากนัน้อัพโหลดเอกสาร ในการทําประกัน
รถยนต์
16. เพิม่รูปถ่ายรถยนต์เพื่อความรวดเรว็เพิม่ขึ้น.
17. สามารถระบุเง่ือนไขพเิศษในชอ่งเพิม่เติมได้
18. กด เชค็เบีย้ท่ีไมม่ใีนระบบ
19. เชค็เบีย้ท่ีไมม่ใีนระบบสาํเรจ็



วธิกีารแจง้งานผ่าระบบ 
Application FairDee



























ขัน้ตอนการชาํระเงิน

















การเชค็เบีย้ประกันรถยนต์
ผ่านไลน์ Q&A 



การเชค็เบีย้ประกันภัยรถยนต์ผ่านไลน์ Q&A 



การเชค็เบีย้ประกันภัยรถยนต์ผ่านไลน์ Q&A 







สรุปขัน้ตอนการเชค็
เบีย้ประกันภัยรถยนต์ 
ผ่านไลน์ Q&A 



เขา้ App 
FairDee

เลือก
หัวขอ้ 

ไฟล์แคมเ
ปญ

เลือก 
Motor

 เลือก
แพก็เกจท่ี
ต้องการ

เลือก
ไฟล์แพก็

เกจ

 ดาวน์โหลด
เอกสาร
แพก็เกจ

เลือก
ไฟล์แพก็เ

กจ

เขา้ไลน์ 
Q&A 

เลือกเมนู

เลือกติดต่อ
เจา้หน้าท่ี
ประกัน
รถยนต์

สง่เอกสาร
ท่ีเตรยีมไว้
ท้ังหมดให้
เจา้หน้าท่ี 

เลือกติดต่อ
เจา้หน้าท่ี
ประกัน
รถยนต์



เริ่มต้นขยายงานกับแฟร์ดี



  จุดเด่นของ FairDee
★ เราเป็นโบรกเกอรท่ี์ทําใหตั้วแทนสามารถประสบความสาํเรจ็ได้เรว็ท่ีสดุ

★ แนะนําต่อได้ค่าแนะนําสงูท่ีสดุในตลาด 2%

★ มรีะบบผอ่นเงินสดสงูสดุ 10 งวด

★ ม ีApplication รองรบัใหตั้วแทนทํางานได้ง่ายขึ้น 24 ชัว่โมง

★ มเีจา้หน้าท่ี AE คอย Support ตัวแทนทัว่ประเทศไทย

★ มหีลักสตูรอบรมท่ีดีท่ีสดุในประเทศใหกั้บตัวแทน

★ สรา้งเป็นมรดกยกใหกั้บครอบครวัได้



 วธิกีารหาผู้มุง่หวงัในการขยายงาน แบง่เป็น 2 กรณี ดังน้ี
1. การทําตลาดแบบออฟไลน์

●  เริม่จากคนใกล้ตัวก่อน 
   
  - หารายชื่อ คนในครอบครวัท่ีมรีถยนต์ 
  

● เริม่จาก Connection ท่ีเรามี
   
   - เพื่อน คนท่ีทํางาน คนท่ีรูจ้กั คนจากธุรกิจต่างๆ 
  
*** นํารายชื่อเหล่าน้ีไปเสนอขายประกันรถยนต์ แต่ใชว้ธิกีาร
ให้เขาสมคัรเป็นสมาชกิเพื่อรบัสว่นลด***



2.   การทําตลาดออนไลน์

           -  สรา้งเวบ็ไซต์หรอืแพลตฟอรม์ออนไลน์ (การสรา้งตัวตน) เชน่ 
Facebook , Tiktok , YouTube เป็นต้น

            -  การใชส้ื่อสงัคมออนไลน์สรา้งคอนเทนต์ต่างๆ ท่ีเก่ียวกับธุรกิจ
ประกันภัย เชน่ เรื่องรายได้ เรื่องความรูป้ระกันต่างๆ

           -  การจดักิจกรรมและโปรโมทออนไลน ์เชน่ โปรโมชนัต่างๆ
ของบรษัิท วธิกีารสมคัรสมาชกิไมม่ค่ีาใชจ้า่ย

  วธิกีารหาผู้มุง่หวงัในการขยายงาน แบง่เป็น 2 กรณี (ต่อ)



ตัวอยา่งสตูรสาํเรจ็ และวธิคิีดในการขยายทีมงาน

1 วนัให้คยุกับคนท่ีมรีถ 3 คน

1 เดือนจะคยุได้ 90 คน
 
1 ปจีะคยุได้ 3 x 365 = 1,095 คน

เท่ากับคณุจะมลีกูค้าอยา่งน้อย 250 - 300 คน (จากสถิติ ¼)

1 ปผี่านไป คณุสามารถมรีายได้เปน็ Passive Income เดือนละ 

30,000 - 40,000 บาท
    



  ถ้าวนัน้ีคณุไมรู่จ้ะเริม่ต้นขยายทีมยงัไง ? (เรามเีคล็ดไมล่ับมาบอก)

● ใหร้วบรวมคน 10 - 15 คน (ต้องแจง้ผู้มุง่หวงัด้วยนะครบัวา่มาทําอะไร)
● ติดต่อเจา้หน้าท่ี AE ประจาํพื้นท่ีจงัหวดันัน้ๆ (เราม ีAE ดแูลท่ัวประเทศ)

● เลือกหลักสตูรท่ีต้องการให้จดักิจกรรม ม ี3 หลักสตูร
○ หลักสตูรโอกาสทางธุรกิจกับ Fairdee
○ หลักสตูรสอนการใชง้านระบบ
○ หลักสตูรการขยายทีมงาน

● ตามไปจดักิจกรรมกับเจา้หน้าท่ี AE (เพื่อศึกษาวธิกีารและแนวทาง)

● ติดตามและวดัผล (Yes/No)
Yes สมคัรสมาชกิ
No ใหเ้ก็บ lead รายชื่อไวก่้อน และรอชวนรายชื่อพวกนี้เขา้งาน Open House  

● หลังจบกิจกรรมตัวแทนต้องใหผู้มุ้ง่หวงัสมคัรสมาชกิ



การแจง้
งาน โอนโค้ด
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คืองานท่ี ต้องการซื้อประกันกับ FairDee แต่ไมต้่องการเปล่ียนบรษัิท
ประกัน ความหมายคือ งานขายท่ีลกูค้าไมป่ระสงค์จะเปล่ียนบรษัิทประกัน แต่
ต้องทําประกันกับตัวแทนของแฟรด์ีเราจะเรยีกวา่ “เชค็เบีย้สาํหรบังาน
โอนโค้ด”

ประกันเดิมของลูกค้า

ตัวแทนเดิม

เปลีย่นมาทําผ่านแฟร์ดี
ทําประกันบริษัทเดิมของลูกค้า

งานโอนโค้ด



เอกสารท่ีใชส้าํหรบังานโอนโค้ด
❖ บตัรประชาชนเจา้ของรถเขยีนยนิยอมโอนโค้ด

❖ สาํเนารายการจดทะเบยีนรถ

❖ แบบฟอรม์เซน็ยนิยอม

❖ หน้าตารางเดิม / ใบเตือนต่ออายุ

แบบฟอรม์งานโอน
โค้ดทกุบรษัิท 

ตัวอยา่งการเขยีนในบตัรประชาชน



เง่ือนไขการโอนโค้ดของบรษัิทประกันภัย



หมายเหต ุ: กรณีตัวแทนเดิมไมอ่นุมติั หรอืเง่ือนไขพเิศษอ่ืนๆ ของบรษัิทประกันฯ อาจ
ทําใหล่้าชา้กวา่ท่ีกําหนด ระหวา่งโอนโค้ดกรมธรรมย์งัคงคุ้มครอง 7 วนั หลังได้เบีย้ ถ้า
หากระหวา่งรอโอนยา้ยมกีารเคลมเกิดขึ้น บรษัิทประกันสามารถทําการเพิม่เบีย้ประกันภัย
ได้เชน่กัน

เง่ือนไขการโอนโค้ดของบรษัิทประกันภัย
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ตัวอยา่งแบบฟอรม์งานโอนโค้ดบรษัิทต่างๆ 

ตัวอยา่งแบบฟอรม์
งานโอนโค้ดทกุบรษัิท



ตัวอยา่ง การถ่ายรูปรถตรวจสภาพ



การถ่ายรูปตรวจสภาพรถ สาํหรบัประกัน ป.1



การถ่ายรูปรถตรวจสภาพท่ีถกูต้อง
หน้าตรง หลังตรง

ด้านซ้าย ด้านขวา

ภายในด้านหน้า

ภายในด้านหลัง
ยางอะไหล่



การถ่ายรูปรถตรวจสภาพท่ี ไม ่ถกูต้อง
รูปมืด คราบฝุ˳น

รูปขาด รูปขาด

ภาพเบลอ

ของใช้เต็มหลังรถ
ยางอะไหล่
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ความคุ้มครองในระหวา่งรอ ตรวจสภาพ
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การอนุโลมไมต่รวจสภาพรถใหม ่หลังประกันเดิมหมดอายุ

อนุโลม / ขาดต่อไมเ่กิน 7 วนั 
ไมต้่องตรวจสภาพรถ

อนุโลม / ขาดต่อไมเ่กิน 7 วนั 
ไมต้่องตรวจสภาพรถ

อนุโลม / ขาดต่อไมเ่กิน 7 วนั 
ไมต้่องตรวจสภาพรถ

อนุโลม / ขาดต่อไมเ่กิน 7 วนั 
ไมต้่องตรวจสภาพรถ

โอนโค้ดไมไ่ด้ทกุกรณี

อนุโลม / ขาดต่อไมเ่กิน 15 วนั 
ไมต้่องตรวจสภาพรถ
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อนุโลม / ขาดต่อไมเ่กิน 7 วนั
 ไมต้่องตรวจสภาพรถ

อนุโลม / ขาดต่อไมเ่กิน 7 วนั 
ไมต้่องตรวจสภาพรถ

อนุโลม / ขาดต่อไมเ่กิน 7 วนั 
ไมต้่องตรวจสภาพรถ

อนุโลม / ขาดต่อไมเ่กิน 3 วนั 
ไมต้่องตรวจสภาพรถ

อนุโลม / ขาดต่อไมเ่กิน 3 วนั 
ไมต้่องตรวจสภาพรถ

อนุโลม / ขาดต่อไมเ่กิน 15 วนั
 ไมต้่องตรวจสภาพรถ

การอนุโลมไมต่รวจสภาพรถใหม ่หลังประกันเดิมหมดอายุ
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อนุโลม / ขาดต่อไมเ่กิน 7 วนั 
ไมต้่องตรวจสภาพรถ

อนุโลม / ขาดต่อไมเ่กิน 7 วนั 
ไมต้่องตรวจสภาพรถ

ไมอ่นุโลม / ขาดต่อ 1 วนั 
ตรวจสภาพรถทันที

ไมอ่นุโลม / ขาดต่อ 1 วนั 
ตรวจสภาพรถทันที

ไมอ่นุโลม / ขาดต่อ 1 วนั 
ตรวจสภาพรถทันที

ไมอ่นุโลม / ขาดต่อ 1 วนั 
ตรวจสภาพรถทันที

การอนุโลมไมต่รวจสภาพรถใหม ่หลังประกันเดิมหมดอายุ
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ไมอ่นุโลม / ขาดต่อ 1 วนั 
ตรวจสภาพรถทันที

ไมอ่นุโลม / ขาดต่อ 1 วนั 
ตรวจสภาพรถทันที

ไมอ่นุโลม / ขาดต่อ 1 วนั 
ตรวจสภาพรถทันที

ไมอ่นุโลม / ขาดต่อ 1 วนั 
ตรวจสภาพรถทันที

ไมอ่นุโลม / ขาดต่อ 1 วนั 
ตรวจสภาพรถทันที

ไมอ่นุโลม / ขาดต่อ 1 วนั 
ตรวจสภาพรถทันที

การอนุโลมไมต่รวจสภาพรถใหม ่หลังประกันเดิมหมดอายุ
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การออกกรมธรรม์
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รูปแบบการออกกรมธรรมส์าํหรบังานใหม ่ ม ี3 แบบ

การออกแบบปกติ ( บรษัิทประกันเป็นผูจ้ดัสง่ )

การออกแบบ E-Policy เป็นการสง่กรมธรรมแ์บบไฟล์ PDF 
แทนการสง่ด้วยกระดาษแบบเล่ม มผีลผกูพนัตามสญัญา และ
สามารถใชเ้คลมได้ตามปกติ แมไ้มป่ริน้ลงบนกระดาษ

การออกกรมธรรม ์แบบออกได้ด้วยตนเอง ปริน้ไฟล์ด้วยตัว
เอง ( ปริน้ใสก่ระดาษ ) 
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ระยะเวลา
การออกกรมธรรม์



ระยะเวลาการจดัสง่
กรมธรรม์

งานจา่ยเงินสด 

      จดัสง่ภายใน 7-14 วนั

งานผ่อนชาํระ 

       จดัสง่หลังจากลกูค้าชาํระงวดสดุท้ายสิน้สิน้

        ( แต่จะมสีาํเนากรมธรรมใ์นรูปแบบไฟล์ PDF )

งานสลักหลัง

       บรษัิทจะสลักหลังแก้ไข เปล่ียนแปลง ใหภ้ายใน 

7 วนัทําการ หลังจากได้รบัคํารอ้ง
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สาํหรบักรรมธรรมท่ี์เป็นงานใหม ่จะมรีะยะเวลาการจดัสง่ดังน้ี
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รูปแบบการชาํระเงิน



163

ชาํระเงินสด งวดเดียว และ ผ่อนชาํระ
สาํหรบัการชาํระเงินม ี2 รูปแบบ คือ QR Code และ โอนเงิน



164

วธิกีารชาํระผ่าน บตัรเครดิต
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ขัน้ตอนการชาํระด้วยบตัรเครดิต

https://drive.google.com/drive/folders/1SUb
ThD2f0cFXKR4ruA8b8RgYSxShFvXs

1. กดเลือก ตัดบตัร
2. กรอกเอกสารตัดบตัร 
และแนบเอกสารใหค้รบถ้วน

แบบฟอรม์ตัดบตัรเครดิต

https://drive.google.com/drive/folders/1SUbThD2f0cFXKR4ruA8b8RgYSxShFvXs
https://drive.google.com/drive/folders/1SUbThD2f0cFXKR4ruA8b8RgYSxShFvXs
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สว่นลดตัวแทน

สว่นลดตัวแทน
สามารถกดเป็นสว่นลดใหกั้บลกูค้าได้
กรณีลกูค้าชาํระ เงินสด งวดเดียวเท่านัน้



“ตัวอยา่งการเซน็สาํเนาบตัรชาชนและการยนืยนัตัวตนบนระบบแอพพลิเคชัน่”

 ผอ่นเงินสด เง่ือนไขตามแฟรดี์
การยืนยันตัวตน (ของ

ลูกค้า)

Additio
nal
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ค่าการตลาดระดับ L1-L2
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ค่าการตลาดระดับ L3-L10





การยนืยนัตัวแบบ แนบเอกสาร
รูปที่ 1 
เอกสารแจ้งผ่อนชําระ

รูปที่ 2 
เซลฟี่ กับเอกสารแจ้งผ่อนชําระ

“หากลกูค้าไมส่ะดวกเซลฟี่  ให้แนบสลิบโอนเงินงวดแรกโดยชื่อสลิบต้องตรงกับชื่อผู้เอาประกันแทนได้”
ขอ้ดี ของการยนืยนัตัวตนผา่นการแนบเอกสาร ง่าย สะดวก เพยีงเซลฟี่ กับเอกสารผอ่นชาํระ
ขอ้เสยี ของการยนืยนัตัวตนผา่นระบบเอกสาร ต้องรออนุมติังานจากเจา้หน้าท่ี
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อัตราคืนเบีย้ เนื่องจากการเวรคืนกรมธรรม์

ตัวอยา่งการคํานวณ
ลกูค้าผู้ถือกรมธรรมไ์ด้ทําประกันภัยรถยนต์ ค่าเบีย้ 25,000 บาท จา่ยค่าเบีย้ประกันไปแล้วเป็นเวลา 1 ปี แต่มเีหตจุาํเป็นต้องยกเลิกประกันเพราะขาย
รถไปแล้ว กรมธรรมน์ี้ได้คุ้มครองไปแล้วเป็นเวลา 6 เดือน รวมระยะเวลาการคุ้มครอง 180 วนัจนถึงวนัท่ียกเลิกประกันรถยนต์ หากความคุ้มครอง 
180 วนั ได้เงินคืน 30% วธิคํีานวณ
คุ้มครอง 180 วนั จะได้คืน 30%
ค่าเบีย้ประกัน 25,000 บาท
จะได้รบัเงินคืนเท่ากับ 30% x 25,000 = 7,500 บาท
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การแจง้งานนิติบุคคล
หัก Vat 1%
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นิติบุคคลหัก Vat 1%
ตัวแทนแจง้ขอใบเสนอราคากับ

ทาง  Q&A
(ระบุขอเบีย้หัก Vat นิติ )

ก่อนแจง้
งาน

หลังแจง้
งาน

ตัวแทนแจง้ขอใบเสนอราคากับ
ทาง  Q&A

(ไมร่ะบุขอเบีย้หัก Vat นิติ )

หกั 1%
จากค่าการ

ตลาด
ตัวแทน

หกั 1%
ในค่าเบีย้

ลกูค้า

คืนตัวแทน

คืนลกูค้า

เอกสารต้องถึง
แฟรด์ีบรษัิทจะทํา
คืนภายใน 45 วนั

https://youtu.be/Rg92rDozaZ0?feature=sharedรายละเอียดเพิม่เติม คลิก

https://youtu.be/Rg92rDozaZ0?feature=shared
https://youtu.be/Rg92rDozaZ0?feature=shared


กิจกรรมสนับสนุนตัวแทน

ของบริษัทแฟร์ดี โบรกเกอร์



Open House
จดักิจกรรมเดือนละ 1 ครัง้  เหมาะกับตัวแทนท่ีแนะนําสมาชกิในต่างพื้นท่ีและต้องการใหส้มาชกิเหน็บรรยากาศภาพ

รวมใหส้มาชกิ เกิดความเชื่อมัน่กับเรา และอัพเดท ขอ้มูล ขา่วสารต่างๆ และพบปะทีมงานผูบ้รหิาร



ทีม AE จดัอบรมสอนการใชร้ะบบ
การทํางานรว่มกันแฟรดี์ 
จดัเป็นทีมประมาณ 10 - 15 ท่าน

  FairDee Knock Knock



    Training Online 



เป็นหลักสตูรพเิศษสาํหรบัตัวแทน

แฟรด์ีท่ีได้รบัการคัดเลือกเขา้รว่ม
โครงการ และอยากเป็นสดุยอดนัก

ขายของแฟรด์ี

***เรยีนท้ังหมด 4 สปัดาห์***

เรยีนจบครบจะได้รบัใบ 
Certificate




