






No. Course Date Price

SCG HR SOLUTIONS PROGRAMS 2023

1 Classroom: Persuasive Communication Skills 16-17 
มีนาคม 10,500 บาท

2 Classroom: Effective Communication with 
Storytelling 22 มีนาคม 6,500 บาท

3 Classroom: Customer Insight 30 มีนาคม 5,500 บาท

4 Classroom: Data Analytics for Strategic 
Management

17 
พฤษภาคม 5,500 บาท

5 Classroom: High Impact Presentation รุ่น 1
15-16, 19 

พฤษภาคม 25,000 บาท

6 Classroom: Critical Thinking 7 มิถุนายน 8,500 บาท

7 Classroom: Effective Negotiation at Work 15-16 
มิถุนายน 10,500 บาท

8 Classroom: Strategic Thinking 6-7 
กรกฎาคม 9,500 บาท

9 Classroom: Finance for Non-Finance  17 สิงหาคม 5,500 บาท

10 Classroom: High Impact Presentation รุ่น 2 21-22, 25 
สิงหาคม 25,000 บาท

11 Classroom: Influencing without Authority 14-15 
กันยายน 14,000 บาท

12 Classroom: Think Smarter through Strategic Tools 20-21 
กันยายน 15,000 บาท

13 Classroom: Winning with Communication & 
Highly  Effective Team

22 
พฤศจิกายน 5,000 บาท

หลักสูตรอบรมจะจัด 3 รูปแบบ คือ
Classroom:
การอบรมในห้องเรียน
Virtual:
การอบรมออนไลน์ผ่านโปรแกรม Zoom หรือ MS Teams
Blended:
การอบรมแบบผสมระหว่าง Classroom และ Virtual

สแกน หรือ คลิกเพื่อสมัคร



วิทยากร:
อ.ไพบูลย์ ล้วนวรรัฒน์

วัตถุประสงค์
•เรียนรู้หลักการท่ีสําคัญเพ่ือสร้างความสําเร็จใน
การโน้มน้าวใจลูกค้าและเพ่ือนร่วมงาน
•เรียนรู้เทคนิคในการพูดและการใช้ภาษาเพ่ือการ
โน้มน้าวใจ
•เรียนรู้เทคนิคในการส่ือสาร กรณีท่ีคู่สนทนามีข้อ
โต้แย้งต่าง ๆ หรือมีแนวโน้มท่ีจะไม่ให้ความร่วมมือ

วันอบรม: วันท่ี 16-17 มีนาคม 2566
เวลา: 9.00-16:00 น.
สถานท่ีอบรม: ห้องสัมมนา
โรงแรมดิเอมเมอรัลด์
ถนนรัชดาภิเษก

รูปแบบการเรียนรู้:
 Classroom

ราคา:   10,500 บาท 
(ไม่รวม VAT 7%)

•ติดต่อผู้ดูแลหลักสูตร  คุณเบญจพร หล่อพงศ์ไพบลูย์ E-mail scghrsolutions@scg.com Mobile 086-011 2993

ผู้ท่ีเหมาะกับหลักสูตรน้ี

หัวข้อการเรียนรู้

• ผู้ท่ีต้องการนําทักษะการโน้มน้าวไป
ประยุกต์ใช้ในการทํางาน

 Workshop : การเปิดใจลูกค้า-เพ่ือนร่วมงานเพ่ือ
สร้างความสําเร็จในการทํางาน

 เทคนิคการตั้งเป้าหมายเพ่ือสร้างความสําเร็จใน
การโน้มน้าว

 หลักการสําคัญและ 2 เทคนิคในการพูดจูงใจ
 เทคนิค “การพูด” และ “การใช้ภาษา”
 Workshop : เทคนิคการพูดโน้มน้าวใจให้ประสบ

ความสําเร็จ
 การส่ือสารกรณีคูส่นทนามีข้อโต้แย้งหรือไม่ให้

ความร่วมมือ
 เทคนิคการส่ือสารอย่างมีประสิทธิผล
 Workshop : การเลือกประเด็นเพ่ือโน้มน้าวใจคู่

สนทนา
 การค้นหาและวิเคราะห์ปจัจัยในการตัดสินใจของคู่

สนทนา
 เทคนิคการอ่านคู่สนทนา
 Workshop : การค้นหาประเด็นการโน้มน้าวใจ

SCG Learning Excellence

Persuasive 
Communication 

Skills



วิทยากร:
อ.ไกรวิน วัฒนะรัตน์

วัตถุประสงค์
•เพ่ือให้ผู้เข้าอบรมเอาชนะความท้าทายในการ
ส่ือสาร เช่น เริ่มไม่ถูก เล่าไม่โดน ปิดไม่ปัง หรือ
สไลด์ชวนสับสน ด้วยหลักการเล่าเรื่อง 
(Storytelling) ท่ีทรงพลัง ช่วยให้นําเสนอ 
ถ่ายทอดข้อมูลได้เหมาะกับผู้ฟัง ในทุกสถานการณ์

วันอบรม: วันท่ี 22 มีนาคม 2566
เวลา: 9.00-16:00 น.
สถานท่ีอบรม: ห้องสัมมนา
โรงแรมดิเอมเมอรัลด์
ถนนรัชดาภิเษก

รูปแบบการเรียนรู้:
 Classroom

ราคา:  6,500 บาท
(ไม่รวม VAT 7%)

•ติดต่อผู้ดูแลหลักสูตร  คุณเบญจพร หล่อพงศ์ไพบลูย์ E-mail scghrsolutions@scg.com Mobile 086-011 2993

ผู้ท่ีเหมาะกับหลักสูตรน้ี

หัวข้อการเรียนรู้

• ผู้ท่ีต้องการเสริมสร้างทักษะในการส่ือสาร
และนําเสนอได้อย่างมีประสิทธิภาพ

 “Great Start”
Presentation Mindset & Communication 
Theory 
3C Headlines

 “Great Story”
The Rule of Three
4 Story Lines Techniques

 “Great Slide”
Visual Storytelling 
Text : Photo : Color

 “Great Workshop”
All Theories & Tips in Action 
Tip & Traps 
Wrap Up & Reflection

SCG Learning Excellence

Effective 
Communication
with Storytelling



วิทยากร:
ผศ.ดร.ดวงสมร มะโนวรรณ

วัตถุประสงค์
•เพ่ือให้เข้าใจวิธีคิดและพฤติกรรมของลูกค้า 
รวมท้ังสามารถวิเคราะห์และค้นหาความต้องการท่ี
แท้จริงของลูกค้าได้
•สามารถวางแผนการทํางาน รวมถึงการนําข้อมูล
ท่ีได้จากลูกค้า ไปวิเคราะห์ต่อยอดในการพัฒนา
สินค้า และบริการใหมี้ประสิทธิภาพมากขึ้น

วันอบรม: วันท่ี 30 มีนาคม 2566
เวลา: 9.00-16:00 น.
สถานท่ีอบรม: ห้องสัมมนา
โรงแรมดิเอมเมอรัลด์
ถนนรัชดาภิเษก

รูปแบบการเรียนรู้:
 Classroom

ราคา:   5,500 บาท 
(ไม่รวม VAT 7%)

•ติดต่อผู้ดูแลหลักสูตร  คุณเบญจพร หล่อพงศ์ไพบลูย์ E-mail scghrsolutions@scg.com Mobile 086-011 2993

ผู้ท่ีเหมาะกับหลักสูตรน้ี

หัวข้อการเรียนรู้

• ผู้ท่ีต้องการทําความเข้าใจลูกค้าท้ังภายใน
และภายนอกองค์กร

 การวิเคราะห์พฤติกรรมและความต้องการท่ี
แท้จริงของลูกค้า

 พฤติกรรมและความต้องการพ้ืนฐานของลูกค้าใน
ยุค New Normal

 การแบ่งกลุ่มลูกค้า โดยใช้การวิเคราะห์ STP
 เทคนิคการค้นหาเละเข้าใจความต้องการท่ีแท้จริง

ของลูกค้า
 การนําเสนอคุณค่าท่ีลูกค้าต้องการ
 การคิดเชิงออกแบบและการวิเคราะหแ์ผนท่ีทางเดิน

ของลูกค้า
 เทคนิคการสร้างประสบการณ์ท่ีดีให้กับลูกคา้
 การวิเคราะห์แผนท่ีทางเดินของลูกค้า (Customer 

Journey Maps)
 การทําความรู้จักตัวตนท่ีแท้จริงของลูกค้า

เป้าหมาย
 การเข้าใจความสําคัญของ “ลูกค้าเป็นศูนย์กลาง”

SCG Learning Excellence

Customer Insight



วิทยากร:
อ.สมชาติ ลีลาไกรศร

วัตถุประสงค์
•สามารถวิเคราะห์ลักษณะนิสัย ประเมินความ
ต้องการของผู้ฟัง เพ่ือออกแบบแผนการ
นําเสนอได้อย่างเหมาะสมและตรงกับ
วัตถุประสงค์
•สามารถออกแบบโครงสร้างเน้ือหา เรียบเรียง
ข้อมูล รวมถึงปรับแต่งสไลด์ให้การนําเสนอน้ัน
ดูกระชับ เข้าใจง่าย และน่าสนใจมากยิ่งขึ้น

วันอบรม: 15-16, 19 พฤษภาคม 
เวลา: 9.00-16:00 น.
สถานท่ีอบรม: ห้องสัมมนา
โรงแรมดิเอมเมอรัลด์
ถนนรัชดาภิเษก
รูปแบบการเรียนรู้:
 Classroom

ราคา:   25,000 บาท 
(ไม่รวม VAT 7%)

•ติดต่อผู้ดูแลหลักสูตร  คุณเบญจพร หล่อพงศ์ไพบลูย์ E-mail scghrsolutions@scg.com Mobile 086-011 2993

หัวข้อการเรียนรู้
วันแรก
 เกมจําลองท่ีทําให้เข้าใจบทบาท ลักษณะนิสัย และ

ความต้องการของผู้ฟัง
 การจัดโครงสร้างเน้ือหาท่ีมีความยุ่งยากซับซ้อน

ไปสู่การเตรียมแผนการนําเสนอ ท่ีดูกระชับ เรียบ
ง่าย เป็นขั้นเป็นตอน และมีเน้ือหาท่ีน่าติดตาม
เหมือนการเล่าเรื่อง (Storytelling)

 Workshop: แบ่งกลุ่มระดมความคิดเพ่ือเขียน 
Storyboard จากหัวข้อท่ีกําหนดในรูปแบบของ
ตาราง 9 ช่อง พร้อมอภิปราย

วันท่ีสอง
 Storytelling: ฝึกเล่าเรื่องให้น่าสนใจและน่าติดตาม

ภายในเวลา 1:30 นาที
 Verbal & Non-verbal Languages: เทคนิคการ

คิดค้นคําพูดท่ีโดนใจ (วลีทองคํา) และการสร้างแรง
ดึงดูดผ่านอวัจนภาษา 

 ฝึกนําเสนอในหัวข้อท่ีกําหนดภายในเวลา 1:30 นาที
 Slide Design: แนะนําการใช้เครื่องมือท่ีช่วยในการ

ปรับและเรียบเรยีงสไลด์ให้ดูมีความเป็นมืออาชีพ
มากยิ่งขึ้น

วันท่ีสาม
 Persuasive Speech: ฝึกนําเสนอเพ่ือการโน้มน้าว

ผู้ฟังภายในเวลา 1:30 นาที
 Formal Presentation: ฝึกนําเสนอจากแผนงาน

จริงโดยมีสไลด์ประกอบภายในเวลาไม่เกิน 5 นาที 
พร้อมรับฟีดแบคเป็นรายบคุคลเพ่ือการพัฒนา
ปรับปรุงท้ังในเรื่อง Content และ Delivery

SCG Learning Excellence

High Impact 
Presentation รุ่น 1



วิทยากร:
ดร.ภูษิต วงศ์หล่อสายชล

วัตถุประสงค์
•เพ่ือศึกษาและเข้าใจรปูแบบของข้อมูลท่ีใช้ในการ
วิเคราะห์
•เพ่ือศึกษาการวิเคราะห์ขอ้มูลเพ่ือวางแผนเชิง
 กลยุทธ์
•เพ่ือศึกษาแนวทางการเกบ็ขอ้มูลเพ่ือใช้ในการ
ตัดสินใจทางธุรกิจ
•เพ่ือศึกษาเทคนิค RFM เพ่ือแบ่งกลุ่มลูกค้า

วันอบรม: วันท่ี 17 พฤษภาคม 2566
เวลา: 9.00-16:00 น.
สถานท่ีอบรม: ห้องสัมมนา
โรงแรมดิเอมเมอรัลด์
ถนนรัชดาภิเษก

รูปแบบการเรียนรู้:
 Classroom

ราคา:  5,500 บาท
(ไม่รวม VAT 7%)

•ติดต่อผู้ดูแลหลักสูตร  คุณเบญจพร หล่อพงศ์ไพบลูย์ E-mail scghrsolutions@scg.com Mobile 086-011 2993

ผู้ท่ีเหมาะกับหลักสูตรน้ี

หัวข้อการเรียนรู้

• ผู้ท่ีต้องการเรียนรู้การออกแบบแนวทางการ
เก็บข้อมูลในแต่ละประเภท และสามารถนํา
ข้อมูลเพ่ือใช้ในการจัดการเชิงกลยุทธ์

 Data Analytics (การวิเคราะห์ขอ้มูล) 
 รูปแบบและการเกบ็ขอ้มูล
 ลักษณะการวิเคราะห์ขอ้มูลอย่างง่าย
 การวิเคราะห์ขอ้มูลเพ่ือใช้ในการจัดการ

เชิงกลยุทธ์
 แนวทางการวิเคราะห์ข้อมูลโดยใช้แนวคิด 

RFM
 การออกแบบกลยทุธ์ในแต่ละกลุ่มลูกค้า
 การนําเสนอข้อมูลเพ่ือใช้ในการตัดสินใจ
 นโยบายความเป็นส่วนตัว

SCG Learning Excellence

Data Analytics 
for 

Strategic Management



วิทยากร:
คุณณัฐพัชญ์ วงษ์เหรียญทอง

วัตถุประสงค์
•เพ่ือให้ผู้เข้าอบรมมีเครื่องมือในการคิด การ
ทํางานร่วมกัน และสามารถนําไปใช้ในการ
วิเคราะห์ ประเมินสถานการณ์ และตัดสินใจได้
อย่างมีประสิทธิภาพ

วันอบรม: วันท่ี 7 มิถุนายน 2566
เวลา: 9.00-16:00 น.
สถานท่ีอบรม: ห้องสัมมนา
โรงแรมดิเอมเมอรัลด์
ถนนรัชดาภิเษก

รูปแบบการเรียนรู้:
 Classroom

ราคา:  8,500 บาท
(ไม่รวม VAT 7%)

•ติดต่อผู้ดูแลหลักสูตร  คุณเบญจพร หล่อพงศ์ไพบลูย์ E-mail scghrsolutions@scg.com Mobile 086-011 2993

ผู้ท่ีเหมาะกับหลักสูตรน้ี

หัวข้อการเรียนรู้

• ผู้ท่ีต้องการเสริมสร้างทักษะการคิดเชิง
วิพากษ์และตัดสินใจอย่างมีเหตุผล

•Critical Thinking คืออะไร
•ความผิดพลาดท่ีมักเกิดขึ้นจากการคิด

> การคิดแบบบุคคล (Individual 
Thinking)

> การคิดแบบกลุ่ม (Group Thinking)
•หลักสําคัญของการคิดแบบ Critical Thinking
•เครื่องมือการคิดแบบต่าง ๆ ท่ีช่วยให้การคิด
เป็นระบบ โฟกัสได้แม่นยําขึ้น เปิดมุมมองต่าง ๆ 
ให้เกิดการคิดท่ีมีคุณภาพ (Quality Thinking)

> Strategic Assumption
> Scenario
> Cause & Effects
> Values for Evaluation

•Workshop การใช้เครื่องมือการคิดแบบต่าง ๆ

SCG Learning Excellence

Critical Thinking
(การคิดเชิงวิพากษ์

และตัดสินใจอย่างมีเหตุผล)



วิทยากร:
อ.ไพบูลย์ ล้วนวรรัฒน์

วัตถุประสงค์
•เพ่ือเรียนรู้เทคนิคและหลักการท่ีสําคัญในการ
เจรจาต่อรองให้ประสบความสําเร็จ
•สร้างความได้เปรียบในการเจรจาต่อรอง และ
เรียนรู้หลักในการวิเคราะหแ์ละอา่นคู่เจรจาต่อรอง
•ได้ฝึกฝนทักษะตั้งแต่เปิดจนปิดการเจรจาต่อรอง

วันอบรม: วันท่ี 15-16 มิถุนายน 2566
เวลา: 9.00-16:00 น.
สถานท่ีอบรม:
ห้องสัมมนาโรงแรมดิเอมเมอรัลด์
ถนนรัชดาภิเษก

รูปแบบการเรียนรู้:
 Classroom

ราคา:   10,500 บาท 
(ไม่รวม VAT 7%)

•ติดต่อผู้ดูแลหลักสูตร  คุณเบญจพร หล่อพงศ์ไพบลูย์ E-mail scghrsolutions@scg.com Mobile 086-011 2993

ผู้ท่ีเหมาะกับหลักสูตรน้ี

• ผู้ท่ีต้องการนําทักษะการเจรจาต่อรองไป
ประยุกต์ใช้ในการทํางาน

 Workshop : สร้างสายสัมพันธ์ สร้างความสําเร็จ
ในการดําเนินธุรกิจ

 การโน้มน้าวใจ VS การเจรจาต่อรอง
 กระบวนการและเทคนิคการเจรจาต่อรองให้ประสบ

ความสําเร็จ
 Workshop : การค้นหาประเด็นในการเจรจต่อรอง
 การสร้างความได้เปรียบผ่านการอ่านภาษากาย

และตําแหน่งการน่ัง
 4 รูปแบบในการเจรจาต่อรอง
 การวิเคราะห์และการอา่นคู่เจรจาต่อรอง
 เจรจาต่อรองอย่างไรใหห้ลังไม่ชนฝา
 เคล็ดลับท่ีต้องดําเนินการระหว่างการเจรจา

ต่อรอง
 การปิดการเจรจาต่อรอง
 Workshop : การเจรจาต่อรองให้ประสบ

ความสําเร็จ

SCG Learning Excellence

Effective Negotiation
at Work

หัวข้อการเรียนรู้



วิทยากร:
ผศ.ดร.ดวงสมร มะโนวรรณ

วัตถุประสงค์
•เพ่ือให้ข้าใจกระบวนการวางแผนกลยุทธ์และ
แนวคิดเชิงกลยุทธ์
•เพ่ือให้สามารถพัฒนากลยุทธ์ และประยุกต์ใช้
เครื่องมือเชิง
กลยุทธ์ได้อย่างมีประสิทธิภาพ

วันอบรม: วันท่ี 6-7 กรกฎาคม 2566
เวลา: 9.00-16:00 น.
สถานท่ีอบรม: ห้องสัมมนา
โรงแรมดิเอมเมอรัลด์
ถนนรัชดาภิเษก
รูปแบบการเรียนรู้:
 Classroom

ราคา:   9,500 บาท 
(ไม่รวม VAT 7%)

•ติดต่อผู้ดูแลหลักสูตร  คุณเบญจพร หล่อพงศ์ไพบลูย์ E-mail scghrsolutions@scg.com Mobile 086-011 2993

ผู้ท่ีเหมาะกับหลักสูตรน้ี
• Business Development, Planning, Sales, 

Marketing หรือผู้ท่ีต้องการเข้าใจ
กระบวนการวางแผนกลยุทธ์และนําไป
ประยุกต์ใช้ในงานได้อย่างมีประสิทธิภาพ

การคิดเชิงกลยุทธ์
 ความสําคัญในการคิดเชิงกลยุทธ์
 การวิเคราะห์ปจัจัยต่าง ๆ ท่ีมีผลต่อการวางแผน

และกําหนด
กลยุทธ์ในยุค SDGs และ Internet of Things (loT)

 กรณีศึกษา : อุตสาหกรรมท่ีปรับกลยุทธ์ เช่น 
Amazon, PTT, Zara และ LEGO เป็นต้น

การใช้เครื่องมือต่าง ๆ ในการคิดเชิงกลยุทธ์ เพื่อ
สร้างประสิทธิภาพในการกําหนดกลยุทธ์ของ
องค์กร
 เครื่องมือพ้ืนฐาน TOWS Metrix และ BCG
 เครื่องมือการพัฒนากลยุทธ์ เช่น Strategic 

Planning Model, ABCDE และ Scale up Map
การวัดและประเมินผลองค์กร 
 ความสําคัญของการวัดผลกลยุทธ์องค์กร
 การวิเคราะห์และประเมินความสําเร็จของกลยุทธ์ 

ด้วย Balance Scorecard
 การประยกุต์ใช ้OKRs ในการออกแบบตัวชี้วัดผล 

เพ่ือสร้างความเชื่อมโยงระหว่างแผนและกลยุทธ์
ขององค์กร

SCG Learning Excellence

Strategic Thinking

หัวข้อการเรียนรู้



วิทยากร:
ดร.ภูษิต วงศ์หล่อสายชล

วัตถุประสงค์
•เพ่ือให้ได้เรียนรู้การบนัทึกบัญชีและวงจรบญัชี 
รวมท้ังการบริหารการเงินและงบการเงิน
•เพ่ือให้ได้เรียนรู้แหล่งเงินทุน และการวาง
โครงสร้างการเงินธุรกิจ
•เพ่ือให้สามารถวิเคราะห์อตัราส่วนการเงินและ
ความเป็นไปได้ของโครงการ

วันอบรม: วันท่ี 17 สิงหาคม 2566
เวลา: 9.00-16:00 น.
สถานท่ีอบรม: ห้องสัมมนา
โรงแรมดิเอมเมอรัลด์
ถนนรัชดาภิเษก

รูปแบบการเรียนรู้:
 Classroom

ราคา:  5,500 บาท
(ไม่รวม VAT 7%)

•ติดต่อผู้ดูแลหลักสูตร  คุณเบญจพร หล่อพงศ์ไพบลูย์ E-mail scghrsolutions@scg.com Mobile 086-011 2993

ผู้ท่ีเหมาะกับหลักสูตรน้ี

หัวข้อการเรียนรู้

• ผู้ท่ีต้องการเสริมสร้างความรู้ด้านการ
บริหารทางการเงิน 
(สําหรับผู้ท่ีไม่ได้อยู่ในสายการเงิน)

 วงจรบัญชีและการบันทึกบัญชี
 การบริหารการเงิน
 วงจรการเติบโตของธรุกจิ
 งบการเงิน: กําไรขาดทุน ฐานะการเงิน 

กระแสเงินสด
 อัตราส่วนการเงิน: ประสิทธิภาพ 

ความสามารถในการทํากําไร
 Workshop: การวิเคราะหอ์ัตราส่วนการเงิน
 แหล่งเงินทุนทางธุรกิจ 
 โครงสร้างทางการเงินธุรกิจ 
 การวิเคราะห์ความเป็นไปได้ของโครงการ

ลงทุน

SCG Learning Excellence

Finance 
for Non-Finance



วิทยากร:
อ.สมชาติ ลีลาไกรศร

วัตถุประสงค์
•สามารถวิเคราะห์ลักษณะนิสัย ประเมินความ
ต้องการของผู้ฟัง เพ่ือออกแบบแผนการ
นําเสนอได้อย่างเหมาะสมและตรงกับ
วัตถุประสงค์
•สามารถออกแบบโครงสร้างเน้ือหา เรียบเรียง
ข้อมูล รวมถึงปรับแต่งสไลด์ให้การนําเสนอน้ัน
ดูกระชับ เข้าใจง่าย และน่าสนใจมากยิ่งขึ้น

วันอบรม: 21-22, 25 สิงหาคม 2566
เวลา: 9.00-16:00 น.
สถานท่ีอบรม: ห้องสัมมนา
โรงแรมดิเอมเมอรัลด์
ถนนรัชดาภิเษก
รูปแบบการเรียนรู้:
 Classroom

ราคา:   25,000 บาท 
(ไม่รวม VAT 7%)

•ติดต่อผู้ดูแลหลักสูตร  คุณเบญจพร หล่อพงศ์ไพบลูย์ E-mail scghrsolutions@scg.com Mobile 086-011 2993

หัวข้อการเรียนรู้
วันแรก
 เกมจําลองท่ีทําให้เข้าใจบทบาท ลักษณะนิสัย และ

ความต้องการของผู้ฟัง
 การจัดโครงสร้างเน้ือหาท่ีมีความยุ่งยากซับซ้อน

ไปสู่การเตรียมแผนการนําเสนอ ท่ีดูกระชับ เรียบ
ง่าย เป็นขั้นเป็นตอน และมีเน้ือหาท่ีน่าติดตาม
เหมือนการเล่าเรื่อง (Storytelling)

 Workshop: แบ่งกลุ่มระดมความคิดเพ่ือเขียน 
Storyboard จากหัวข้อท่ีกําหนดในรูปแบบของ
ตาราง 9 ช่อง พร้อมอภิปราย

วันท่ีสอง
 Storytelling: ฝึกเล่าเรื่องให้น่าสนใจและน่าติดตาม

ภายในเวลา 1:30 นาที
 Verbal & Non-verbal Languages: เทคนิคการ

คิดค้นคําพูดท่ีโดนใจ (วลีทองคํา) และการสร้างแรง
ดึงดูดผ่านอวัจนภาษา 

 ฝึกนําเสนอในหัวข้อท่ีกําหนดภายในเวลา 1:30 นาที
 Slide Design: แนะนําการใช้เครื่องมือท่ีช่วยในการ

ปรับและเรียบเรยีงสไลด์ให้ดูมีความเป็นมืออาชีพ
มากยิ่งขึ้น

วันท่ีสาม
 Persuasive Speech: ฝึกนําเสนอเพ่ือการโน้มน้าว

ผู้ฟังภายในเวลา 1:30 นาที
 Formal Presentation: ฝึกนําเสนอจากแผนงาน

จริงโดยมีสไลด์ประกอบภายในเวลาไม่เกิน 5 นาที 
พร้อมรับฟีดแบคเป็นรายบคุคลเพ่ือการพัฒนา
ปรับปรุงท้ังในเรื่อง Content และ Delivery

SCG Learning Excellence

High Impact 
Presentation รุ่น 2



วิทยากร:
วิทยากรภายนอก
ผู้ทรงคุณวุฒิ

วัตถุประสงค์
•เพ่ือให้ผู้เข้าอบรมสามารถระบุแนวทางท่ีมี
อิทธิพลต่อการโน้มน้าว และประเมินผลกระทบท่ี
มีต่อผู้อื่น
•สามารถพัฒนากลยุทธ์ท่ีจะช่วยให้การโน้ม
น้าวประสบผลสําเร็จท้ังต่อตัวบุคคล 
หรือตามสถานการณ์
•ฝึกวิเคราะห์บุคคล/คู่สนทนา โดยใช้หลัก
จิตวิทยาในการโน้มน้าวใจ

วันอบรม: วันท่ี 14-15 กันยายน 2566
เวลา:  9.00-16:00 น.
สถานท่ีอบรม: ห้องสัมมนา
โรงแรมดิเอมเมอรัลด์
ถนนรัชดาภิเษก

รูปแบบการเรียนรู้:
 Classroom

ราคา:  14,000 บาท
(ไม่รวม VAT 7%)

•ติดต่อผู้ดูแลหลักสูตร  คุณเบญจพร หล่อพงศ์ไพบลูย์ E-mail scghrsolutions@scg.com Mobile 086-011 2993

ผู้ท่ีเหมาะกับหลักสูตรน้ี

หัวข้อการเรียนรู้

• ผู้ท่ีต้องการเรียนรู้หลักการโน้มน้าวใจแบบไม่
ใช้อํานาจ

 จิตวิทยาท่ีมีอิทธิพลต่อการโน้มน้าวใจ
 ปัจจัยท่ีผลักดันและกระตุ้นจูงใจของการโน้ม

น้าว
 การวิเคราะห์สถานการณ์ปจัจุบันและภาพใน

อนาคตเพ่ือผลลัพธ์ของการโน้มน้าว
 หลักการในการโน้มน้าวใจแบบไม่ใช้อํานาจ
 เป้าหมายและลําดับความสําคัญขอ
 เป้าหมายการวิเคราะหโ์ลกของอกีฝ่าย
 การจัดการกับความสัมพันธ์
 การโน้มน้าวจากการแลกเปล่ียน
 การประยกุต์การส่ือสารเพ่ือการโน้มน้าวใจ
 ทักษะการเป็นนักส่ือสารสร้างสัมพันธ์

SCG Learning Excellence

Influencing 
without Authority



วิทยากร:
อ.จตุพร ตังคธัช

วัตถุประสงค์
•Encourage participants to know when to 
think fast, when to think slow.
•Enable participants to think thoroughly.
•Enable participants to use complete 
framework in making decision.
•Enable participants to always think 
options in any thinking.

วันอบรม: วันท่ี 20-21 กันยายน 2566
เวลา:  9.00-16:00 น.
สถานท่ีอบรม: ห้องสัมมนา
โรงแรมดิเอมเมอรัลด์
ถนนรัชดาภิเษก

รูปแบบการเรียนรู้:
 Classroom

ราคา:  15,000 บาท
(ไม่รวม VAT 7%)

•ติดต่อผู้ดูแลหลักสูตร  คุณเบญจพร หล่อพงศ์ไพบลูย์ E-mail scghrsolutions@scg.com Mobile 086-011 2993

ผู้ท่ีเหมาะกับหลักสูตรน้ี

หัวข้อการเรียนรู้

• ผู้ท่ีต้องการเสริมสร้างทักษะในการคิด
วิเคราะห์และคิดเชิงกลยุทธ์ เพ่ือเพ่ิม
ประสิทธิภาพในการทํางาน

 Analytical and Strategic Thinking Tools

 Set of Management : 

Think Ethics, Think Goal, Think Values, 

Think Decision.

 Set of Information : 

Think Information, Think Classifying, 

Think Empathizing, Think Options.

 Set of Assessment : 

Think Consequence, Think Plus/Minus/ 

Interesting.

SCG Learning Excellence

Think Smarter 
through Strategic 

Tools



วิทยากร:
คุณเจตยา วรปัญญาสกุล

วัตถุประสงค์
•เพ่ือเพ่ิมประสิทธิผลในการทํางานอันสืบ
เน่ืองมาจากทีมและการส่ือสารท่ีมี
ประสิทธิภาพ
•สามารถให้คําแนะนําติชม (Feedback) กับ
ทีมงานได้อย่างมีคุณภาพ
•เสริมสร้างความสัมพันธ์ระหว่างคนในทีมผ่าน
การส่ือสาร
ท่ีมีพลัง เพ่ือนําไปสู่เป้าหมายและความสําเร็จ

วันอบรม: วันท่ี 22 พฤศจิกายน 2566
เวลา:  9.00-16:00 น.
สถานท่ีอบรม: ห้องสัมมนา
โรงแรมดิเอมเมอรัลด์
ถนนรัชดาภิเษก
รูปแบบการเรียนรู้:
 Classroom

ราคา:  5,000 บาท
(ไม่รวม VAT 7%)

•ติดต่อผู้ดูแลหลักสูตร  คุณเบญจพร หล่อพงศ์ไพบลูย์ E-mail scghrsolutions@scg.com Mobile 086-011 2993

หัวข้อการเรียนรู้

• ท่ีต้องการเร่งพัฒนา Performance ของ
ตนเองและทีมโดยเน้นท่ีการปรับปรุงวิธีการ
ส่ือสารให้มีประสิทธิภาพมากยิ่งขึ้น

 Winning with Communication

 การตอบสนองความต้องการในการส่ือสาร

 หลัก 5 ประการเพ่ือพัฒนาความสัมพันธ์

 กระบวนการส่ือสารระหว่างบุคคล

 Workshop

 Highly Effective Team

 การกําหนดทีมและองค์ประกอบของทีม

 การวิเคราะห์ตนเองและทีม

 การพัฒนาทีมอย่างมีประสิทธิภาพ : Forming, 

Storming, Norming, Performing & Adjourning

 Workshop

SCG Learning Excellence

Winning with 
Communication & 

Highly Effective Team

ผู้ท่ีเหมาะกับหลักสูตรน้ี


